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 วันพฤหัสบดีที่ 15 กรกฎาคม 2564
ณ โรงแรม แกรนดเซ็นเตอรพอยท เพลินจิต
โดยสมาคมการตลาดแหงประเทศไทย

เทคนิคการขาย
ทำอยางไรใหประสบความสำเร็จ

สมาคมการตลาดฯ  ขอเป�ดประตูสู�ความสำเร็จให�กับคุณ ด�วยคอร�สกลยุทธ�การขายที่ดีที่สุด! 
ที่จะช�วยให�คุณสามารถพัฒนากลยุทธ�การขาย  และเร�ยนรู�ความต�องการของลูกค�ายุคใหม� 

ที่ส�งผลกับโลกของการขายอย�างที่ไม�เคยมีมาก�อน!

ค�าลงทะเบียนอบรม 
สมาช�กสมาคมฯ ทานละ 7,500 (+ VAT 7% = 525) รวมเปนเง�น 8,025 บาท
ผูสนใจทั่วไป     ทานละ 9,000 (+ VAT 7% = 630) รวมเปนเง�น 9,630 บาท 
รวมอาหารเที่ยง อาหารวาง และเอกสารประกอบการอบรม

ชำระเง�นโดย
•  สั่งจายเช็คในนาม สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย 
    เลขประจำตัวผูเสียภาษี 099 3000 132483
•  โอนเง�นผานบัญช�ออมทรัพย เลขที่ 256-1-03525-1
    ธนาคารกรุงศร�อยุธยา จำกัด (มหาชน) สาขาลุมพินี
    ช�่อบัญช� สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย
    ( โปรดสง Slip Pay In ทาง E-mail : center@marketingthai.or.th )
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ไมวาการแขงขันจะรุนแรงแคไหน
หร�อเศรษฐกิจจะปรับตัวไปในทิศทางใด

กลยุทธ�และเทคนิคการขายที่มีประสิทธิภาพ
จะพาคุณก�าวไปสู�เป�าหมายทางธุรกิจได�

MAT ขอเปดประตูสูความสำเร็จใหกับคุณ
ด�วยคอร�สกลยุทธ�การขายที่ดีที่สุด

เทคโนโลยียุคใหมและความทาทายในโลกธุรกิจยุค COVID-19
เปลี่ยนแปลงกระบวนการขายไปอยางไร มาทำความเขาใจมุมมองที่เปลี่ยนไป
พรอมเร�ยนรูความตองการของลูกคายุคใหม ที่สงผลกับโลกของการขายอยางที่ไมเคยมีมากอน

จะพัฒนากลยุทธการขายใหประสบความสำเร็จ 
เราจำเปนตองทราบถึงเทคนิคตางๆในการผสานเทคโนโลยียุคดิจิทัล
เขากับศาสตรการขายแบบมืออาชีพ พรอมเขาใจความตองการของลูกคา
รูจักวางกลยุทธการบร�หารลูกคารายสำคัญ วางกลยุทธ�ที่ใช� เลือกใช�เทคนิคที่เหมาะสม!

สิ�งที่คุณจะได�จากหลักสูตรนี้
ความรูดานการขายในโลกธุรกิจยุคใหม่
ที่จำเป�นสำหรับฝ�ายขาย โดยเน�นสร�างความเข�าใจในองค�ประกอบการตลาด
รวมถึงการสร�างความเข�าใจในการเปลี่ยนแปลงของตลาด และ ลูกค�า

เสร�มความรูดานกระบวนการพัฒนาแนวคิด
เพ�่อสร�างกลยุทธ� และ พัฒนาเทคนิคการขายให�เหมาะสม 
เพ�่อช�วยเพ��มโอกาสทางธุรกิจ พร�อมสร�างความสัมพันธ�อันดีกับคู�ค�า

เปดประสบการณ์
ผ�านการแลกเปลี่ยนความรู�กับผู�มีประสบการณ�จร�งในสายงานนั้นๆ

คุณณรงค�เวทย� วจนพานิช
B2B Business Director

SCG Distribution

ENTER THE NEW SALES ERA

 วันพฤหัสบดีที่ 15 กรกฎาคม 2564 

กำหนดการ

08.30 – 09.00 น.
ลงทะบียน / รับเอกสาร

09.00 – 16.00 น.
01 เขาใจการตลาดกับการขาย
เร�ยนรู� และ เข�าใจ ความต�างของ 2 หน�าที่ แต�สำคัญกับธุรกิจไม�แพ�กัน
02 เขาใจผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลง
ยุคดิจ�ทัล และ ว�กฤติโคว�ด - 19  ได�เปลี่ยนแปลงกระบวนการขายอย�างไร 
มาทำความเข�าใจมุมมองที่เปลี่ยนไป
03 เขาใจบทบาทนักขาย
มีความเข�าใจ ในหน�าที่ และ แนวปฏิบัติเร�่องการขายในยุคดิจ�ทัล
และ การปรับตัวของนักขายให�ส�งเสร�มความได�เปร�ยบการแข�งขันขององค�กร
04 เขาใจสมการสูความสำเร็จการขาย
ทำความเข�าใจกับป�จจัยสำคัญ สู�ความสำเร็จด�านการขาย
ว�เคราะห�ความสามารถในการแข�งขันเพ�่อเพ��มความสำเร็จในการขาย
05 เขาใจความพ�งพอใจลูกคาและการเปลี่ยนไป
ความต�องการของลูกค�ายุคใหม� และส�งผลให�โลกของนักขายเปลี่ยนแปลงไปอย�างไร 
06 เขาใจเทคนิคในกระบวนการขายที่เปนประโยชน
แนวทางของกลยุทธ� การเลือกกลยุทธ�ที่ใช� เพ�่อนำเข�าสู�เทคนิคการขายที่เหมาะสม
07 เขาใจเร�่องการพัฒนากลยุทธการขายใหประสบความสำเร็จ
กลยุทธ�การเติบโตทางการตลาด และนำมาใช�ในการสร�างความเติบโต
ของยอดขาย และมีความเข�าใจ เทคนิคการขายให�เห็นผลอย�างรวดเร็ว

**   พักเบรค 13.00-10.45  น. และ 14.30-14.45  น.


