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เทคนิคการขาย
ทำอยางไรใหประสบความสำเร็จ
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ไม�ว�าการแข�งขันจะรุนแรงแค�ไหน
หร�อเศรษฐกิจจะปรับตัวไปในทิศทางใด

กลยุทธ�และเทคนิคการขายที่มีประสิทธิภาพ
จะพาคุณก�าวไปสู�เป�าหมายทางธุรกิจได�

MAT  ขอเป�ดประตูสู�ความสำเร็จให�กับคุณ
ด�วยคอร�สกลยุทธ�การขายที่ดีที่สุด

เทคโนโลยียุคใหมและความทาทายในโลกธุรกิจยุค Post COVID-19
เปลี่ยนแปลงกระบวนการขายไปอยางไร มาทำความเขาใจมุมมองที่เปลี่ยนไป
พรอมเร�ยนรูความตองการของลูกคายุคใหม ที่สงผลกับโลกของการขายอยางที่ไมเคยมีมากอน

จะพัฒนากลยุทธการขายใหประสบความสำเร็จ 
เราจำเปนตองทราบถึงเทคนิคตางๆในการผสานเทคโนโลยียุคดิจิทัล
เขากับศาสตรการขายแบบมืออาชีพ พรอมเขาใจความตองการของลูกคา

รูจักวางกลยุทธการบร�หารลูกคารายสำคัญ วางกลยุทธ�ที่ใช� เลือกใช�เทคนิคที่เหมาะสม!

สิ�งที่คุณจะได�จากหลักสูตรนี้
ความรูดานการขายในโลกธุรกิจยุคใหม่
ที่จำเป�นสำหรับฝ�ายขาย โดยเน�นสร�างความเข�าใจในองค�ประกอบการตลาด
รวมถึงการสร�างความเข�าใจในการเปลี่ยนแปลงของตลาด และ ลูกค�า

เสร�มความรูดานกระบวนการพัฒนาแนวคิด
เพ�่อสร�างกลยุทธ� และ พัฒนาเทคนิคการขายให�เหมาะสม เพ�่อช�วยเพ��มโอกาสทางธุรกิจ
พร�อมสร�างความสัมพันธ�อันดีกับคู�ค�า

เปดประสบการณ์
ผ�านการแลกเปลี่ยนความรู�กับผู�มีประสบการณ�จร�งในสายงานนั้นๆ
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08.30 – 09.00 น.
ลงทะเบียน

09.00 – 10.30 น.
Sales Transformation in Digital World
ยุคดิจ�ทัลเปลี่ยนแปลงกระบวนการขายอย�างไร มาทำความเข�าใจ มุมมองที่เปลี่ยนไป
พร�อมความต�องการของลูกค�ายุคใหม� และส�งผลให�โลกของนักขายเปลี่ยนแปลงไปอย�างไร

10.45 – 12.00 น.
Art of Sales : key to win
ทำความเข�าใจกับป�จจัยสำคัญสู�ความสำเร็จ

13.00 – 14.30 น.
Personalize Strategies &Tactics
แนวทางของกลยุทธ�เพ�่อสนับสนุนการขาย การเลือกกลยุทธ�ที่ใช�
เพ�่อนำเข�าสู�เทคนิคการขายที่เหมาะสม

14.45 – 16.00 น.
Workshop : วางกลยุทธการขาย พ�ชิตใจลูกคา
ลงมือนำสิ�งที่ได�เร�ยนรู�มาลองว�เคราะห� และวางกลยุทธ�การขายร�วมกัน

คุณณรงค�เวทย� วจนพานิช
B2B Business Director
SCG Distribution

คอรส  ART OF SALEs – KEY TO WIN
จะชวยใหคุณสามารถพัฒนากลยุทธการขายจากหลากปจจัย
เพ��มผลลัพธ� พร�อมขับเคลื่อนธุรกิจให�ก�าวสู�จ�ดหมายที่วางไว�!



ค�าลงทะเบียนอบรม 
สมาช�กสมาคมฯ ทานละ 7,000 (+ VAT 7% = 490) รวมเปนเง�น 7,490 บาท

ผูสนใจทั่วไป     ทานละ 9,000 (+ VAT 7% = 630) รวมเปนเง�น 9,630 บาท 

รวมอาหารเที่ยง อาหารวาง และเอกสารประกอบการอบรม

ชำระเง�นโดย
•  สั่งจายเช็คในนาม สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย 

    เลขประจำตัวผูเสียภาษี 099 3000 132483

•  โอนเง�นผานบัญช�ออมทรัพย เลขที่ 256-1-03525-1

    ธนาคารกรุงศร�อยุธยา จำกัด (มหาชน) สาขาลุมพินี

    ช�่อบัญช� สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย

    ( โปรดสง Slip Pay In ทาง E-mail : center@marketingthai.or.th )


